
Еднералов Олег Викторович
Возраст- 28 лет (23 октября 1985) 
Пол- Мужской
Место проживания – г Калуга
Гражданство:  РФ
Контактнгые данные
Ном.тел +7 920 8764566
Эл.почта oleg-487@yandex.ru
Желаемая должность и зарплата
Территориальный представитель.
50 000 руб.
Образование
	2016
	Институт Управления, Бизнеса и Технологий, НОУ ВПО
Менеджмент

	2003
	Профиссиональный лицей №6
Столяр-плотник, деревообработчик, Столяр-плотник 3 разряда


Повышение квалификации, курсы
	2014
	Искуство переговоров и мотивации партнеров.
ЗАО МУМТ

	2012
	Искуство руководителя и мотивация сотрудников.
ООО Синергия



	2009
	Искуство продаж
ООО Балтика, г. Калуга



	2008
	Искуство продаж
ОАО Лебедянский, г. Калуга



	2006
	Искуство продаж
ООО НМЖК, г. Рязань


Опыт работы
Июль 2013 — по настоящее время 
ЗАО МУМТ(Международные услуги маркетинга табака) (Калуга) — Розничная торговля
Территориальный представитель
Выстраивание  партнерских отношений с бизнес партнерами разных уровней. Управление  и коммуникация с персоналом (торговые представители): контроль за продажами на введенной территории, разрешение спорных и конфликтных ситуаций. Переговоры на уровне первых лиц компаний. Развитие и проведение промо мероприятий для каждого класса бизнес партнеров Мотивация на долгосрочные отношения. Проведение презентаций . Разработка и согласование маркетинговых соглашений. Планирование бюджета на развитее партнерских отношений .Качественное расстановка приоритетов и возможностей. 
Апрель 2012 — июнь 2013 
ООО Золотая Мануфактура (Калуга) — Розничная торговля
Супервайзер
Развитие с нуля.Набор и управление персоналом (торговые представители): контроль за продажами на введенной территории, опыт прямых продаж клиентам, отслеживание плана продаж торговыми представителями, разрешение конфликтных ситуаций. Переговоры на уровне первых лиц компаний. Контроль дебиторской задолженности. Развитие территории, полевое сопровождение и аудит (торговых представителей), выставление планов и приоритетов на месяц торговым представителям. Обучение торговых представителей. Проведение переговоров в торговых точках,сетевых магазинов,подписание с ними маркетинговых соглашений. Мотивация на долгосрочные отношения.Проведение презентаций .Мотивация персонала . Разработка и согласование маркетинговых соглашений. Контроль проведения маркетинговых условий в т.т. Увеличение объемов продаж. Контроль дебиторской задолжности. Планирование промоактивностей на территории.
Сентябрь 2010 — апрель 2012 
Алко-Брэнд дистрибутер компании Синергия (Калуга) — Розничная торговля
супервайзер
Управление персоналом (торговые представители): контроль за продажами на введенной территории, опыт прямых продаж клиентам, отслеживание плана продаж торговыми представителями, разрешение конфликтных ситуаций. Переговоры на уровне первых лиц компаний. Контроль дебиторской задолженности. Развитие территории, полевое сопровождение и аудит (торговых представителей), выставление планов и приоритетов на месяц торговым представителям.
Июль 2009 — сентябрь 2010 
Сити-Клуб дистрибутер компании Балтика — Розничная торговля
Торговый представитель
развитие территории
- выполнение плана продаж
- обеспечение роста продаж
- взаимодействие с ключевыми и оптовыми клиентами
- обеспечение наличия ассортимента в торговых точках
- представление отчетности согласно требованиям организации
достижения:
Увеличение клиентской базы на 40%
Ключевые навыки
Коммуникабельный, энергичный, целеустремленный, уравновешенный, ответственный, способный к обучению, обладаю лидерскими качествами. Вредных привычек нет.Знание активной клиентской базы региона.Особенности районов области.Все знания и умения готов применить на деле. 
Рекомендации
ВЕДК
Целищев Дмитрий (региональный менеджер)
89109179615
ООО НМЖК
Цветков Александр (региональный менеджер)
89206100005
ООО Велтекс
Илюхин Евгений (ген.директор)




