РЕЗЮМЕ

Третьяков Иван Васильевич Дата рождения: 06.09.1981 (34 полных лет)

 Контактный телефон: +7 (914) 111 4853 с 09.00 до 22.00
ватсапп 89142684817  
эл.почта ivtret@mail.ru
Гражданство / прописка РФ

 Адрес места проживания: г. Якутск, ул. Петра Алексеева 21/5 к 422

 Цель: Получение должности , карьерный рост, высокий результат.
Образование среднее профессиональное(юрист)

 Начало обучения 2008 Окончание 2012 Учебное заведение Якутский сельскохозяйственный техникум Факультет правоведение Специальность юрист.

 Опыт работы: Последние 3 места работы в порядке убывания:
 Период работы 12.2013 -03.2014  Национальный Банк «Траст»
 Должность: Кредитный эксперт

Обязанности:

 • -привлечение клиентов;
 • консультирование по кредитным продуктам;
 • первоначальная оценка кредитоспособности заемщиков;
 • составление графика выплат; • проверка предоставляемого пакета документов и заключение договоров.
 • заключение договоров страхования;
 • оформление кредитных карт;
 • проведение презентаций банковских услуг на предприятиях.

 Период работы 03.2014 – 09.2014 Компания ООО Санг-Якутск. 
Должность: Менеджер по продажам по проф. Каналам.

Обязанности: 
1. Владение территорией
2. Знание продукта 
3. Мерчендайзинг 
4. Контроль над дебиторской задолженностью 
5. Поставка продукции.

Период работы 09.2014 – по настоящее время. Компания Архитектурное бюро ВВП-Проект.
 Должность: Риэлтор 
Обязанности:

1. Осуществляет работу по покупке, продаже недвижимости от имени и по поручению клиентов. 
2. Получать и обрабатывать информацию о продаваемом имуществе и о требованиях потенциальных покупателей или арендаторов. 
3. Изучать спрос и предложение на рынке недвижимости. 
4. Регистрировать поступающие предложения по продаже объектов недвижимости, проводит их ознакомительный осмотр. 
5. В отдельных случаях заключать эксклюзивные договоры между собственниками и агентством. 
6. Осуществлять поиск потенциальных покупателей, устанавливает с ними деловые контакты. 
7. Организовать ознакомление покупателей или арендаторов с продаваемым или сдаваемым объектом недвижимости. 
8. Оформлять заявки покупателей, подбирать или предлагать варианты продаж. 
9. Согласовывать договорные условия, оформляет операции с недвижимостью. 
10. Оказывать помощь клиентам в сборе необходимых документов и оформлении сделок. 
11. Информировать клиентов о поступивших подходящих предложениях, консультирует по вопросам, касающимся характеристики рассматриваемых объектов недвижимости и степени соответствия их определенным требованиям. 
12. Организовать подписание договоров купли-продажи или передаче в аренду объектов недвижимости. 
13. Содействовать своевременному оформлению необходимых клиентам для заключения сделки документов, обеспечивает их сохранность. 
14. Представлять интересы клиентов для заключения сделки документов, обеспечивает их сохранность. 
15. Представлять интересы клиентов при осуществлении взаимодействия с другими специалистами агентства и иных учреждений, участвующими в оформлении сделок.
16. Составлять установленную отчетность о выполненной работе. 
Дополнительные сведения:Служба в вооруженных силах с 1999-2001г в должности командира отделения морской пехоты в звании сержант.

 Гражданский брак, детей нет, уверенный пользователь ПК, знание специализированных программ, пунктуален, ответственный, грамотная речь,ЗОЖ,
