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	С уважением
Берсенев Алексей
Regional Manager ООО LGM 
198097, г.Санкт-Петербург
ул.Трефолева, д.2, лит.Б, пом.3Н.
 моб.тел:  +7 981 950 09 12
тел.:         +7 (812) 676-75-58
      LGM.Bersenev@yandex.ru
      www.casablanca.bg



  Коммерческое предложение
Здравствуйте, меня зовут Берсенев Алексей. 

Я представляю компанию по производству средств, для ухода за кожей и обувью ТМ Casablanca и занимаюсь развитием этого бренда в регионах России. 
Хочу предложить Вам стать дистрибьютором и  вместе с нами зарабатывать на реализации качественного и востребованного продукта.  Как показывает практика, партнерство с нами позволяет развиваться, участвовать в данном сегменте рынка и получать прибыль.
Компания ООО «LGM» заинтересована в привлечении новых партнёров компании и расширении сети сбыта на всей территории РФ, а также стран СНГ. Если Ваша компания занимается продажей бытовой химии или группой не продовольственных товаров, у Вас есть постоянные клиенты в своем регионе, и Вы настроены развивать свой бизнес и далее, то мы готовы к сотрудничеству.

Дилер или официальный дистрибьютор получает следующие преимущества:

· Дилерские цены.

· Удобную систему взаиморасчетов.

· Гарантию качества продукции, соблюдение сроков поставки.

· Получение информации по применению продукции.

· Клиенты Вашего региона, обратившиеся к нам напрямую, будут направлены к Вам.

· Дилеру предоставляются готовые рекламные материалы, а также образцы продукции.

· Приоритетность в производстве.

· Консультации.

 

Для того чтобы стать нашим дилером, необходимо соответствовать следующим требованиям:

· Иметь зарегистрированное юридическое лицо или ИП.

· Представлять интересы ООО «LGM» в своем регионе.

· Соблюдать условия договора.

· Наличие сбытовой инфраструктуры или желание и понимание основных принципов постройки   сбытовой сети.

· Первоначальная закупка продукции на сумму, которая будет указана в дилерском договоре. 

На начальном этапе мое предложение выглядит следующим образом:
 - Мы отгружаем Вам в регион небольшую партию быстрооборачиваемого товара, для тестовых продаж.
 -Первые отгрузки проводим по предоплате. (при дальнейшей заинтересованности сторон возможно обсуждение отсрочки платежа)

- Цена для дистрибьютора является максимально низкой и единственной.
- Наценка от вашей входящей цены, до рекомендованной, для конечного потребителя будет составлять  около 150 %  и у Вас будет возможность самостоятельно формировать свою прибыль в зависимости от сегмента рынка, в который будут осуществляться продажи. Будь то универсальная розница или опт.
- Так же отдельного внимания будет занимать вопрос эксклюзивности в конкретном регионе.
Плюсы:

- В нашем лице иметь заинтересованного и постоянно участвовавшего в Вашем развитии  партнера.

- Качество продукта, позволяющее успешно конкурировать с аналогами.

- Цена и наценка благодаря которой наша продукция занимает достойное место среди других брендов в   портфеле товаров.
- Создание собственной торговой марки на  основе продукции ТМ Касабланка.
- Постоянное взаимодействие с производителем и импортером в нашем лице на всей территории России.
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