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	Алиев Гаджи Алиевич

31 год (13 мая 1983) Нижневартовск, 
готов к переезду 

+7 982 5230000  gadji-83@mail.ru
Цель: Поиск работы  -  Территориальный менеджер 

 Образование: 

2006

ДГПУ

Права, Юриспруденция, Юриспруденция

Опыт работы:
7 лет и 2 месяца


 Июль 2011 — Август 2014
3 года 2 месяца

ООО ПепсиКо Холдингс
Нижневартовск
Территориальный менеджер по продажам
Выполнение плановых показателей по дистрибуции и объему продаж,
Повышение качества дистрибуции и рост объёма продаж.
Построение эффективной системы дистрибуции, организация и контроль работы торговых представителей, аудит территории.
Работа с  дистрибьюторами  (формирование заказов,  поддержание товарного запаса на складах дистрибьюторов, контроль ДЗ и т.п.
Проведение переговоров с дистрибьюторами и ключевыми клиентами;
Формирование отчетности.
Управление бюджетом.
Обеспечение выполнения запланированных объемов продаж и увеличение доли рынка.
Участие в поиске, отборе и обучении (адаптации) персонала, проведение тренингов по продажам и презентаций для торгового персонала.
Планирование и контроль деятельность торговых представителей для достижения целей по дистрибуции, мерчандайзингу и объему продаж.
Контроль выполнения клиентами условий договоров на поставку продукции.
Планирование организаций и контроль промо-мероприятий направленных на увеличение объема продаж
Развитие и поддержание партнерских отношений с клиентами.
Мониторинг рынка и сбор информации по конкурентам на территории
Контроль за использованием торгового оборудования Компании.

Август 2008 — апрель2011

2 года 9 месяцев

Кока-Кола ЭйчБиСи Евразия, ООО, Филиал (Нижневартовск))
Супервайзер торговых представителей
Организация и контроль работы торговых представителей, аудит территории.
Контроль за использованием и сохранностью торгового оборудования Компании.
Выполнение планов по количеству обслуживаемых клиентов и другим ключевым показателям эффективности работы.
Выполнение поставленных планов по объему продаж продукции на закрепленной территории.
Проведение обучения Торговых представителей находящихся в подчинении , аудитов, контроль за проведением мерчендайзинга на территории.

Июнь 2007 — август 2008

1 год 3 месяца

Кока-Кола ЭйчБиСи Евразия, ООО, Филиал (Нижневартовск))
Торговый представитель
Выполнение продаж на вверенной территории, поиск новых клиентов и развитие существующей клиентской базы.

Обо мне
Опыт управления и развития подчиненных, мотивации.
Владею навыками полевого обучения и аудита, планирования, анализа ситуации, анализа возможностей; Проведения тренингов для ТП.
Владею техникой продаж, прошел различные тренинги по технике продаж, навыков переговоров и обучения Торгового персонала.
Умею налаживать взаимодействие внутри коллектива.
Лидерские качества, целеустремленность, самостоятельность , энергичность , ориентация на результат
Опытный пользователь ПК (Word, Exсel, 1С, internet)

Так же имеются:
Почетная грамота за лучшие продажи 2009г от компании Кока-Кола  г.Нижневартовск
Грамота «БРАВО» от ПепсиКо за развитие дистрибуции в г.Нижневартовске   2014 г.

Серитификат о том что подтвердил квалификацию Территориального менеджера по программе BIG-3   2013 г.

Сертификат по обученности по программе «First Time Manager»  2012 г.

Сертификат что завершил курс  «PepsiCo Securiy Awareness» Russian  2013 г.

Так же проводил все не обходимые тренинги от ПепсиКо и обеспечивал адаптацию для всех новых сотрудников в период ввода в должность и передаче территории.

Базовые тренинги (Знание продуктов компании, 8 шагов торгового визита, Двигатели продаж и Презентация Пепси)  и после курса тренингов сертификация Торговых представителей.

Так же проводил еще три доп. Тренинги по эффективности торговых представителей.

          
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


